GemuUseanbau in Niedersachsen

Der Artikel enthalt das endgultige Ergebnis der Gemduse-
ernte 2001 in Niedersachsen. Verbunden mit einem
Uberblick Gber den Gemiseanbau im Land und die regi-
onalen Anbauschwerpunkte wird die bisherige Entwick-
lung der Betriebs-, Anbau- und Absatzstrukturen aufge-
zeigt. Die Bedingungen und Ursachen der Betriebs- und
Anbauentwicklung werden beschrieben.

1. Die Gemuiseanbauer, Rahmenbedingungen und
Umsatze

Bei der heimischen Gemdiseproduktion gab es in den
letzten Jahren gravierende Verdnderungen. Die Anzahl
der Betriebe mit Gemuseanbau ist rtcklaufig (vgl. Tab. 1).

1. Betriebe mit Gemuseanbau in Niedersachsen

BetriebsgroBen- Erhebungsjahr
klassen nach 1988 1992 1996 2000
Gemiseflache Anzahl der Betriebe
= 1bis<10ha 1279 1399 1194 953
=10 bis < 30 ha 184 264 246 214
=30 bis < 50 ha 19 33 34 23
=50 ha und mehr 4 12 20 22
zusammen ab 1 ha 1486 1708 1494 1212

Es gibt landwirtschaftliche Betriebe mit etwas Gemdise in
der Fruchtfolge und die spezialisierten Gemdusebauern.
Die GroBenstruktur dndert sich schnell zu Gunsten groBe-
rer, spezialisierter Gemisebaubetriebe, die ihre Flachen
stark aufgestockt haben (vgl. Grafik 1). Die Anbaufla-
che V von ca. 12 000 ha ist seit 1992 dank des Uber-
proportionalen Wachstums weniger Frischgemuseprodu-
zenten relativ stabil. Sie haben den Rickgang ehemals
anbaustarker Industriegemusearten mit vielen landwirt-
schaftlichen Gemduseerzeugern kompensiert. Die Ursa-
chen sind in der Entwicklung der Vermarktungsmaoglich-
keiten und in den Rahmenbedingungen fir die heimische
GemUseproduktion zu sehen.

1.1 Rahmenbedingungen der GemUseproduktion

Ob die bei der Gemulseanbauerhebung 2000 gezahlten
1 740 niedersachsischen Gemdiseanbauer ihre oft sehr
teuer erzeugte Ware auch verkaufen kénnen, ist letzt-
endlich nur ihr Problem. Es bestehen keinerlei staatliche
Abnahmegarantien (Quoten), Mindestpreise (Interventions-

" Anbauflache = Flache der angebauten Gemusearten; Grundflache = Mindestens
ein mal mit Gemuse bestellte Flache, d.h. auf einem Hektar Grundflache kann z.B.
zwei mal in einem Jahr Salat angebaut werden (= 2 ha Anbauflache Salat)
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1. Die Grundflédchen der Gemuseanbauer
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schwellen) oder Anbauprémien als Grundabsicherung der
Erzeuger. Rahmenbedingung flr die Gemuseproduktion
ist ein vollig freier Markt. Wegen der Anbau- und Absatz-
risiken ist der Gemdisebau der riskanteste Betriebszweig
innerhalb der landwirtschaftlichen Produktion. Nur fir
einen Teil der Produktion geben kurzfristige Anbauver-
trdge etwas Sicherheit. Dieser Vertragsanbau ist in den
letzten Jahren wegen der Stilllegungen in der Konser-
venindustrie und der Abwanderung eines groBen Tief-
kihlunternenmens drastisch geschrumpft (vgl. Grafik 2).
Dies betraf vor allem landwirtschaftliche Betriebe mit
etwas Vertragsgemdse in der Fruchtfolge. Sie haben Ge-
muUse durch andere Feldfrlichte ersetzen missen. Heimi-
schen Produzenten von Mohrensaft und moéhrensafthal-
tigen Getranken (,ACE"- Safte, Frihstlckssafte) gelang
mit den Produkten ein auBerordentlicher Erfolg, was seit
einigen Jahren wieder einen Zugewinn an Vertragsfla-

2. Die Anbauflache von Vertragsgemuse
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chen bringt. Die Firma RIHA (,Wesergold, etc.”) in Rin-
teln konnte ihre Verarbeitungsmenge an Mohren fir die
Saft- und Konzentratherstellung z.B. von 30 000 t im Jahr
1996 auf 57 000 t im Jahr 2000 steigern 2.

1.2 Bedeutung des GemUseanbaues

Gemessen am Wert der Verkaufsmengen nimmt in Nie-
dersachsen die Gemduseproduktion mit rund 310 Mio.
DM 3 (1999, incl. Champignons) im Bereich des Garten-
baues die dritte Stelle ein. Davor liegen der Baumschul-
bereich (548 Mio. DM) und die Zierpflanzenproduktion
(373 Mio. DM). Der Obstbau wird mit 210 Mio. DM Ver-
kaufswert angesetzt. Das Uberrascht, denn auBerhalb des
Landkreises Ammerland ist die Bedeutung der Baum-
schulen und der Zierpflanzenproduktion fir Niedersach-
sen wenig bekannt. 13 bis 14% des Anbaues und des
Wertes der deutschen Gemuseproduktion wuchsen 1999
in Niedersachsen. Nur bei Spargel, Eissalat, Mohren,
Zwiebeln, Kohlrabi, Porree, Chinakohl, Knollensellerie
und Griinkohl besitzen heimische Erzeuger mehr als 10%
der deutschen Anbauflachen. Der Gartenbaubereich hat
in Deutschland vom Anbau bis in die sehr wichtige Ver-
marktungsorganisation hinein nur regionale Schwerpunk-
te, ist im Vergleich z.B. zu den Niederlanden schwach
entwickelt.

2. Der Gemiuseanbau, aktuelle Situation

Der Gemuseanbau und -verkauf ist ein kompliziertes Ge-
schaft mit Risiken und Chancen. Die Chancen zeigen sich
im auffallend raschen Wachstum einzelner Betriebe. Die
zehn groBten Gemuseanbauer im Land bestellen schon
22% der gesamten Gemdisegrundflache (vgl. Grafik 3).
Die Risiken zeigen sich in vielen Betriebsaufgaben und im
Auf und Ab der Anbauflachen (vgl. Grafik 4). Der Wert
der Verkaufsmengen konnte von 1996 (233 Mio. DM) bis
1999 (309,5 Mio. DM) um 33% verbessert werden. Ein
Zugewinn von Marktanteilen ist auch fir den einheimi-
schen Gemuseanbau nicht unmdglich. Es ist vieles in dem
Bereich moglich, was friher undenkbar gewesen ware,
z.B. niedersachsischen Salat im Sommer nach Spanien zu
exportieren. Die klimatischen Bedingungen sind hier im
gemaBigten Kistenklima im Sommer fir manche Gem-
searten besser als im heiBen Stden. Warum sollten auch
die ,Melonenlaster” im Sommer leer nach Spanien zu-
rlck fahren? Die Im- und Exportstatistik niedersachsischer
Handler ist zwar noch recht einseitig (Exporte 2000:
17 Mio. DM, Importe: 291 Mio. DM %), aber jede Verbes-
serung ware erfreulich.

2 Quelle: Firmen Richard Hartinger, Rinteln

3 Regionale Landwirtschaftliche Gesamtrechnung, Berechnungsstand: 7.11.2001

4 Quelle: Statistische Berichte Niedersachsen, Ausfuhr 2000, Seite 15 und Einfuhr
2000 (noch nicht erschienen)
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3. Anteil der 10 anbaustarksten Betriebe
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2.1 Der Gemuseanbau ist ein unterbewerteter Teil
der Landwirtschaft

Die wenigen Gemdisebauern haben keine starke Lobby.
Die groBBen Probleme, die auf diesen Betriebszweig mit
der Novellierung des Pflanzenschutzmittelgesetzes zuka-
men, waren z.B. wenig bekannt. Aber auch dafir zeich-
nen sich nun im letzten Moment gangbare Lésungen ab,
wie auf dem Gemuisetag der Kammer Hannover am
20.11.01 in Ahlem/Hannover berichtet wurde. Manche
Gemdseerzeuger haben sicherlich nicht unrecht, wenn sie
mit verschiedenen Blickrichtungen meinen, der Gemuse-
anbau wiurde oft stiefmutterlich behandelt. Die GemUse-
bauern in Stadtndhe waren friher typischerweise eher
Kleinbauern. Vielleicht ist so die relativ groBe Distanz
zwischen den ,Krautjunkern” mit ihren Minifeldern und
den an gréBeren Landwirten orientierten Acker- und
Grinlandbauern zu erkldren. Der Gemdiseanbau verdient
mehr Aufmerksamkeit. Auch dies ist eine Art der Unter-
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stUtzung. Dazu dient auch dieser, mit Daten der , Staats-
buchhaltungsstelle”, dem Statistischen Landesamt, un-
terlegte Artikel. Der Gemuseanbau stellt mit seinen Pro-
dukten eine direkte Beziehung vom Acker in die Kiiche
des Verbrauchers her. Eine groBe Verpflichtung und eine
groBe Chance fur die Imagepflege der gesamten Land-
wirtschaft.

2.2 Voll im Trend: GemUse

Der gesundheitliche Wert des GemuUses wird seit Jahren
in allen Medien immer starker gelobt. Gemdise wird mit
Frische, Geschmack, moderner Kiche, Gesundheit, Ver-
antwortungsbewusstsein, Schlankheit und Sportlichkeit in
Verbindung gebracht. Auch die Supermarkte kimmern
sich mehr um ihre Gemdiseregale. Sie werden immer
ansprechender. Sehen nicht mehr mittags schon so aus,
als ware jemand mit dem Heuwender dariiber gefahren.

Feine Speisemdhren aus Bardowick

Nach der Bilanzierungsrechnung des BMVEL > weist der
Gemdiseverbrauch seit 1991/92 eine leicht steigende
Tendenz von jéhrlich +1,1% auf. Der GemUse-Gesamt-
verzehr (frisch und verarbeitet, zu Haus und auBer Haus)
belduft sich demnach aktuell auf 89,2 kg/Kopf der Bevdl-
kerung, etwa die Halfte davon wird als Frischgemuse
verbraucht. Das Gemuse bleibt also aus Verbraucher- und
Erzeugersicht langfristig interessant.

2.3 Wettbewerbsfahige Produkte Uberregional ab-
setzen

Der Selbstversorgungsgrad fur alle Freilandgemisearten
betragt seit Jahren nur 30 bis 40% ©. Dabei ist zu be-
rlcksichtigen, daB fur die heimischen Freiland-Gemuse-
erzeuger die Verkaufssaison erst um den 15. Mai mit der

9 BMVEL, Bundesministerium fur Verbraucherschutz, Erndhrung und Landwirt-
schaft, Quelle: BMVEL und Statistisches Jahrbuch tber Erndhrung, Landwirtschaft
und Forsten 2000, Landwirtschaftsverlag Munster-Hiltrup, Seite 183

9 Quelle: Niedersachsisches Ministerium fur Erndhrung, Landwirtschaft und For-
sten, Die niedersachsische Landwirtschaft in Zahlen 2000, Seite 14
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Belieferung der GroBabnehmer

Ernte der Freilandsalate beginnt. Ab Oktober lduft die
eigene Ernte allmahlich aus, bzw. geht in den Verkauf
von lagerfahiger Ware tber. Im Winter bestimmt die Im-
portware, vor allem aus Spanien und ltalien, den Markt.
Im Sommer werden bei verschiedenen Friichten sehr ho-
he Selbstversorgungsgrade erreicht und es wird sogar
exportiert. Andere Arten haben aus klimatischen Grin-
den im Inlandsanbau wenig Chancen (Tomaten, Melo-
nen, Paprika, usw.). Es hat also wenig Sinn, bei allen
maoglichen Arten auf eine hohe Selbstversorgungsrate zu
bauen. Die Zukunft fir den groBen Anbau liegt in den
Produkten, die hier mit Vorteilen produziert werden kon-
nen und die mit den Kuhltransportern als Haupt- oder
Ruckfracht auf allen erreichbaren Markten wettbewerbs-
fahig abgesetzt werden kdnnen. Das Paradebeispiel hier
ist der Eissalat, der im gemaBigten Kustenklima fester
wird als im Binnenland und der mit seinen Eigenschaften
(knackig, welkt nicht so schnell, sieht gut aus, gesund)
von den Fastfoodketten bis zu den Gourmettempeln im-
mer beliebter wird.

Die ,Ubergangszeit” von der Importware zur heimischen
Ware ist flr die heimischen Erzeuger sehr anspannend.
Bei Uberlappungen kann es zu starken, anhaltenden
Preisrickgdngen kommen, wenn z.B. die Spanier im
Frihjahr noch immer im Markt sind und die heimische
Ware schon dréangend geerntet werden muf3. Es kommt
sehr darauf an, wie schnell es die groBen Erzeuger schaf-
fen, bei den GroBabnehmern ,gelistet” zu werden (lie-
fern zu kdnnen), bzw. wie lange sie es schaffen, gelistet
zu bleiben. Die Einkdufer der Kettenladen planen ihre
Beziige nach Erfahrungswerten mit den Lieferanten in
den verschiedenen Jahreszeiten und nach gebotenen
Preisen. Die Zukunft wird wohl darin liegen, daB3 durch
Kooperationen mit Erzeugern am Mittelmeer die Ketten
ganzjahrig beliefert werden kénnen.
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3. Den Veranderungen der Absatzwege folgen

Der in der Grafik 2 zum Ausdruck kommende, starke
Ruckgang der Lieferungen an die verarbeitende Industrie
ist nicht die einzige einschneidende Verdnderung der
Absatzwege. Bei Frischgemuse gibt es keine amtlichen
Statistiken dartber, wie hoch die Gemulsemengen sind,
die Uber die folgenden vier Vermarktungswege an den
Verbraucher kommen:

1. Uber die Verarbeitungsindustrie,
2. die GroBmarkte und Einzelhandler,
3. Direktlieferungen an die groBen Handelsketten oder

4. Gber die Selbstvermarktung der Erzeuger.

So viel kann aber gesichert gesagt werden: Die grof3en
Handelsketten, die sich von den Erzeugern und Handlern
direkt beliefern lassen und die Waren dann auf ihre Su-
permarkte / Discountldden verteilen, decken einen immer
groBer werdenden Teil des Gemisebedarfes der Bevolke-
rung. Die ZMP 7 in Bonn rechnet damit, daB im Jahr
2000 fast 70% des Frischgemisebedarfes der Haushalte
von den Verbrauchermérkten und Discountern gedeckt
wurde. Relativ stabil, bei 3 bis 3,5% der Gesamtabsatz-
menge, halt sich nach Angaben der ZMP der Direktver-
kauf ab Hof. Der restliche Bedarf wurde Gber kleine Su-
permérkte, Wochenmarktstdande und spezialisierte Ein-
zelhandler abgesetzt.

3.1 Druck der Ketten auf die BetriebsgroBen der
Gemuseerzeuger

Die Verénderung der Absatzwege hat erhebliche Auswir-
kungen auf die Anzahl und Struktur der Gemuseanbau-
betriebe. Die ortsgebundenen Lieferanten der weltweit
einkaufenden Handelsketten sind in einer eher schwa-
chen Position. Je kleiner sie sind, um so weniger interes-
sant sind sie fur die Einkaufer. Wer direkt an die riesigen
Handelsketten verkaufen will, muB3 groBe Mengen bester,
einheitlicher Ware, verldsslich zu exakten Terminen, in
2.T. immer weiter entfernte, fusionierte Zentrallager lie-
fern koénnen. Dies bedingt groBe Anbauflachen, eine
moglichst wetterunabhangige, schlagkraftige Technik,
lange befahrbare Bdden, flexiblen Einsatz vieler Arbeits-
krafte, teure GroBtransporter. Alles Voraussetzungen, die
die Entwicklung von groBen, spezialisierten Gemuseer-
zeugern gefordert haben (vgl. Grafik 3).

7 Quelle: ZMP. Im Auftrag der CMA (Centrale Marketing-Gesellschaft der Agrar-
wirtschaft mbH, Bonn) und der ZMP (Zentrale Markt- und Preisberichtsstelle fir
Erzeugnisse der Land-, Forst- und Erndhrungswirtschaft GmbH, Bonn) wird von
der Gesellschaft fur Konsumforschung AG (GfK), Nurnberg, bei einer Stichprobe
von Haushalten der Verbrauch von Gemiise erfragt.
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Die Ernte ist nur der erste Schritt im Verkauf

Als Alternative zu GroBbetrieben werden oft Erzeuger-
gemeinschaften genannt. Diese haben von Haus aus ab
einer bestimmten GroBe gegentber den Einkdufern der
Ketten oft Flexibilitatsprobleme und mit den Mitgliedern
Organisationsprobleme. Alle Erzeuger mussen sich einer
Autoritat figen und unter einen Hut gebracht werden.
Alle mussen zu exakten Terminen die exakt gleiche Ware
liefern oder sich verlaBlich absprechen. Bei Problemen
muf der Verursacher fir den Schaden der anderen auf-
kommen. Der Teufel steckt in vielen Details. Wenn z. B.
ein bestellter, aber nicht verkaufter LKW mit Ware unter
dem Vorwand ,, Gammelware” retour geht, wer kann da
einen Streit mit dem wichtigsten Kunden riskieren? Wie
steht es mit der Liefertreue, wenn wéhrend der Saison
auf anderen, alten Vertriebswegen bessere Preise zu er-
zielen sind? Bei Erzeugergemeinschaften fangt in diesen
Details der Spaltpilz zu wuchern an.

3.2 Blick Uber den Tellerrand

Wer den Gemiseanbau im bisherigen Umfang im Land
halten oder sogar steigern will, muB3 an die Handler lie-
fern kénnen, die immer groBere Mengen an die Bevolke-
rung verkaufen. Das sind die Discounter und die groB3en
Verbrauchermarkte. Immer mehr GemuUseerzeuger rea-
gieren auf diese Entwicklungen und kopieren den Erfolg
groBer heimischer oder niederlandischer Anbauer und
Handler. Sie versuchen, bei den Discountern und Ver-
brauchermarkten gelistet zu werden oder mit ihren bishe-
rigen Partnern im Lebensmitteleinzelhandel (LEH) bei Fu-
sionen zu wachsen. Fur niedersdchsische Betriebe kaum
vorstellbar ist z.B. die Gemuseproduktion in den USA.
Multinationale Obst- und Gemiseanbaukonzerne produ-
zieren dort. Bisher haben zwei groBe amerikanische Akti-
engesellschaften versucht, in den europédischen Gemd-
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semarkt zu kommen. Beide Versuche, mit eigenem An-
bau in Europa Erfolg zu haben, wurden unter Verlusten
aufgegeben. Der GemUsemarkt ist frei und unkontingen-
tiert. Offen flr jeden der meint, es besser zu kénnen. Der
sicherste Schutz vor Ubernahmen oder Marktanteilsver-
lusten sind die geringen Spannen und die hohe Flexibili-
tat, mit der in Europa produziert und gehandelt wird.
Auch im Bereich der groBen Verbrauchermarkte ist der
Erfolg amerikanischer Handelsketten darum eher be-
scheiden. Dafuir haben deutsche Discountketten mit ih-
rer Preis- und Warenpolitik ein unwahrscheinliches inter-
nationales Wachstum. Man kann sich heute von Lissabon
bis Danzig ohne Mihe bei den Filialen hiesiger Handels-
ketten eindecken.

3.3 GemuUsebauern vor der Entscheidung

Mit dem Wachstum der abgesetzten Mengen wéchst die
Ausrichtung der Erzeuger auf die BedUrfnisse der grof3en
Ketten im LEH. Traditionell haben die Gemusebauern ihre
Ware Uber den GroBmarkt, Erzeugergemeinschaften,
Zwischenhandler, Ab-Hof und teilweise Uber Direktliefe-
rungen an kleinere Fachgeschafte und Supermarkte ver-
kauft. Das richtige Angebot daflr waren Uberschaubare
Mengen und ein breites Sortiment, was mit relativ hohem
Aufwand angeboten werden muB. Das Wachstum der
Ketten geht tendenziell zu Lasten dieser Absatzwege. In
diesen kommt es nun zu starker Konkurrenz und das
kleinteilige Sortiment kann nicht mehr zu kostendecken-
den Preisen abgesetzt werden. Der traditionelle Gemuse-
anbaubetrieb ist zu klein fur Direktlieferungen an die
Handelsketten und zu groB, um alles selbst vermarkten
zu koénnen. Viele Gemuseanbaubetriebe standen und
stehen vor der Entscheidung:

1. Anpassen an die Bedurfnisse der GroBabnehmer, in
der Flache wachsen, Absatzmdglichkeiten suchen.

2. Klein, vielféltig und kundennah produzieren und mit
Witz und Einfallsreichtum Uber den preislich interes-
santeren Direktabsatz verkaufen. Dem Einzelkunden
und den GroBverbrauchern mufB ein interessantes
Angebot gezeigt werden.

3. Aus dem Gemuseanbau aussteigen und Friichte mit
gesichertem Absatz anbauen oder den Betrieb ganz
aufgeben, bzw. verpachten.

Die Tendenz geht zu groBen Betrieben oder zum Ausbau
der Selbstvermarktungsmaglichkeiten. Die mittleren Be-
triebsgroBen sind unter starkem Druck. Sie mussen sich
mit viel Einsatz ihre Absatzmdglichkeiten erhalten und
womadglich neue erschlieBen. Es nutzt den Betrieben
auch wenig, wenn lang und breit Uber die Vor- und
Nachteile der Globalisierung im LEH diskutiert wird. Bei
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bestimmten Kundenkreisen machen sich ihre Umwelt-
und Globalisierungsansichten sicherlich im Einkaufsver-
halten bemerkbar, doch so lange alle Kunden dort kau-
fen dirfen, wo sie wollen, muB sich der groBe Anbau
wohl danach richten. Wirden die Kundenwinsche eines
Tages mehrheitlich in eine andere Richtung gehen, wir-
den die geschéftstlichtigen Gemdisebauern dem erfah-
rungsgeman sofort folgen.

3.4 Hohe psychische und Arbeitsbelastung

Der gluckliche Familienbetrieb, der nur mit Hilfe einiger
Hilfskrafte aus der Nachbarschaft sein buntes Gemdisesor-
timent produziert und dem dies dann zu guten Preisen
ohne Probleme abgekauft wird, ist ein Traum. Das Rlck-
grat der heimischen Gemuseproduktion sind heute die
polnischen Erntehelfer. Nur mit ihrem Einsatz kénnen bei
der Mehrzahl der Produkte die Umsatze erzielt werden,
mit denen die Investitionen und die heimischen Lohnan-
spriche erwirtschaftet werden. Die stdndige Sorge um
die Vermarktungsmoglichkeiten und die Entwicklung der
Markte, die hohen Kosten der Produktion, der schnelle
Wechsel der Kulturen, das Management der Arbeitskraf-
te, die rigorosen Bedingungen der Abnehmer, die hohe
Arbeitsbelastung auch zu unginstigsten Zeiten, setzen
die Anbauer einem hohen, dauernden Stre3 aus. Oft
haben sich GemUsebauern aus kleinen Betrieben entwi-
ckelt und haben deshalb viele Pachtflachen. Hohe Pacht-
kosten, keine Absatzgarantien, hohe Bestellungskosten,

Rickgrat der niederséchsischen Gemuseproduktion:
Polnische Erntehelfer/innen
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hohe Investitionen z.B. in Bewasserung, Aufbereitungs-,
Transport- und Lagersystem und die Lohne wahrend
der Ernte lassen die Liquiditatsreserven zum Sommeren-
de, wenn die Pacht- und Lohnzahlungen anschwellen,
schwinden. Bei einem geringen Eigentumsanteil ist mit
den Banken schwerer zu verhandeln, und bei der schwie-
rigen Materie macht sich nicht jede Bank die Mihe, die
Risiken eines , Erntekredites” zu prifen und einen gins-
tigen Satz zu gewahren. Die psychologische Belastung,
der die GemUseanbauer ausgesetzt sind, wird oft unter-
schatzt. Wenn dann noch ein Streit, z.B. mit den Nach-
barn Uber den Larm in der Nacht bei der Abfertigung der
Waren flr den nachsten Tag, oder eine Auseinanderset-
zung mit der Gemeinde Uber die Kosten des Waschwas-
sers dazu kommen, ist die Belastungsgrenze schnell Gber-
schritten.

4. Die Anbaugebiete

Die Region Hannover (ca. 11% der Gemdisegrundflache
des Landes), der Einzugsbereich Hamburgs (ca. 20% der
Landesflache) und das Gebiet mit Verbindung zur Ver-
suchs- und Beratungsstation der Kammer Weser-Ems in
Vechta-Langférden (ca. 15% der Flache) sind heute die
Anbauschwerpunkte fir Freilandgemuse (vgl. Grafik 5).
Im Unter-Glas-Anbau ist das Gebiet um Papenburg stark.
Es haben sich Anbauschwerpunkte gebildet. Die Zeiten,
wo fast jeder Landwirt etwas GemUse hatte, und seien es
einige Reihen Kraut zwischen den Kartoffeln, sind vorbei.
Erfolgreicher Gemusebau erfordert Spezialwissen und
extra Investitionen. In Anbauschwerpunkten kann dieses
Spezialwissen besser ausgetauscht werden, eine Spezial-
beratung lohnt sich mehr, eine groBe LKW-Spedition
kann besser und wirtschaftlicher ausgelastet werden,

5. Entwicklung der Gemuseanbaufléachen
ha in den heutigen Haupterzeugungsregionen
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Spezialinvestitionen koénnen eventuell gemeinsam ge-
nutzt werden, Einkdufer werden mehr darauf aufmerk-
sam.

Neben diesen vier schwerpunktmaBigen Anbaugebieten,
zu denen mit weiter entfernten Betrieben ca. 50 bis 60%
der Gemdisegrundflache gezahlt werden kann, gibt es
weitere Anbauschwerpunkte, die hier nur kurz aufge-
fihrt werden. In den Kreisen Uelzen und Lichow-Dan-
nenberg wurden im Jahr 2000 rund 1 100 ha Gemduse-
Grundflache gezahlt. Umfangreichste Frichte dort sind
Zwiebeln, Spargel, Schnittlauch und Petersilie. Der Anbau
fir Trocknungswerke und damit fur Fertigprodukte (TU-
tensuppen, Trockenkrduter in Glasern etc.) besetzt hier
erfolgreich eine Marktnische. In den Kreisen Diepholz,
Osnabrlck und Nienburg gibt es Uber 1 250 ha Spargel-
anbau. Auch die Saftméhren werden hier verstarkt ange-
baut. Die Gemuseanbauer um Melle finden ihren Absatz
schon mehr im GroBBraum Bielefeld.

4.1 Gewachshauser in Papenburg

Bei Unterglasgemise hat sich das Gebiet um Papenburg
im Uberregionalen Wettbewerb als konkurrenzfahig be-
hauptet. Im Jahr 2000 wurde 42% des Gemdses unter
Glas in Niedersachsen um Papenburg auf mehr als 25 ha
Gewachshausflache angebaut. DaB3 sich ein so marktfer-
ner Standort wie Papenburg zum Zentrum des nieder-
sachsischen Unter-Glas-Anbaues entwickeln konnte, ist
erstaunlich. Friher war der Gemulseanbau stark groB-
marktorientiert. Die GroBmarkte in den Stadten waren
nahe am Verbraucher. Die groBmarktfernen Gemduse-
standorte fihrten eher ein Schattendasein. Heute ist das
anders. Mit Kuhltransportern sind die Zentrallager der
Ketten Uberregional zu beliefern.

Die Wurzeln des Papenburger Gemiseanbaues legten vor
60 Jahren hollandische Gartner, die ihre Gewachshauser
im Ubersattigten Markt dort abbauten und in Papenburg
wieder aufbauten. Nach dem Krieg wurden vertriebene
Gartner aus dem Osten in vier Gartenbaukolonien hier
neu angesiedelt. 55% des Absatzes entfallen heute auf
Blumen und 45% auf Gemdise. Gemdisespezialitaten sind
die Salatgurken und Kichenkrduter in Topfen. Letztes
Jahr wurden 25 Mio. Salatgurken und 30 Mio. Krauter-
tépfe produziert. Damit ist die Gartenbauzentrale in Pa-
penburg der groBte Produzent in Deutschland. Das Ge-
muise wird zu 90% Uber LEH-Ketten direkt abgesetzt.
Absatzgebiete sind Deutschland, Osterreich, Schweiz,
Belgien, Frankreich und Skandinavien. Hauptkonkurren-
ten sind natlrlich die Hollander, die z.B. allein 2 Mrd.
(= 2000 Mio.) Salatgurken im Jahr produzierten. Die
Produkte aus Papenburg und auch die Absatzentwick-
lung von einigen Freilandarten (Spargel, Eissalat, Méhren,
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6. Betriebe, Grundflache, Hauptprodukte in Pattensen, Hemmingen, Ronnenberg und Wunstorf
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7. Betriebe, Grundflache, Hauptprodukte in Burgdorf, Burgwedel, Wedemark, Uetze und Lehrte
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Kohl, Brokkoli, Kohlrabi) machen aber deutlich, daB es
maoglich ist, gegen die Konkurrenz aus dem erfahrensten
Gartenbau- und Handelsland zu bestehen und ihren Er-
folg zu kopieren. Nur mit perfekt aufeinander abge-
stimmtem Anbau, Verkauf und Lieferung ist dies maglich.

4.2 Region Hannover

Die Region Hannover und das noch ca. 120 ha umfas-
sende Anbaugebiet Wolfenbittel-Braunschweig waren
von dem Ruckzug der Konserven- und Tiefklhlindustrie
besonders betroffen. Noch in den 60er Jahren gab es
allein um Braunschweig rund 50 Konservenfabriken —
nun keine mehr. Der Gemuseanbau in der Region Han-
nover kann in zwei Gebiete unterteilt werden. Im westli-
chen Teil der Region Hannover (vgl. Grafik 6) dominieren
die spezialisierten Gemiseanbauer mit GroBmarktbeliefe-
rung, Ab-Hof-Verkauf und Belieferung einiger Zentralla-
ger um Hannover.

Im o6stlichen Teil (vgl. Grafik 7) wird die Ernte Uberwie-
gend Uber die Raiffeisengenossenschaft in Uetze ver-
marktet Die Anbauer sind meist Landwirte mit einem Teil
Gemdse in der Fruchtfolge. Nur Zwiebeln werden direkt
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vermarktet. Alle anderen Gemdisearten gehen an die Ver-
arbeitungsindustrie. Der Zwiebelmarkt ist schwierig. In
Deutschland durfen die Zwiebeln nicht mit keimhem-
menden Mitteln (,,MH-30") behandelt ® werden. Darum
muUssen sie im Frihjahr aus dem Lager verkauft sein. In
Holland dirfen sie noch behandelt werden, darum gehen
den heimischen Erzeugern mehrere Verkaufsmonate ver-
loren. Niemand mochte angetriebene Zwiebeln kaufen,
wenn daneben keimgehemmte Ware aus Holland liegt.
Holland produziert rund 705 000 t Zwiebeln 9 bei einem
Eigenbedarf von rund 85 000t. Ein gemeinsamer EU-
Markt ohne gemeinsame Rahmenbedingungen wird von
den Erzeugern als Zumutung empfunden. Hier liegt seit
langem ein schwerer Mangel und eine Gefdhrdung der
Akzeptanz eines gemeinsamen Europas bei den landwirt-
schaftlichen Erzeugern. Wére die EU eine ganz gewdhnli-
che Erzeugergemeinschaft, wirde man sagen konnen:
Hier fehlt es am gemeinsamen Willen und an einer zent-
ralen Autoritit. Uber den zunehmenden EinfluB des EU-
Verbraucherkommissars ist trotzdem in letzter Zeit etwas
mehr an Vereinheitlichungswillen zu bemerken.

8 Quelle: Pflanzenschutzamt Hannover, Dr. Krebs
9 Quelle: ZMP, Internet: http://www.zmp.de/presse/nachrichten/zmpnac89.htm#n8
(,,Markte online”)
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4.3 Gemuse aus dem Elbtal

Der GemUseanbau fir die Stadt Hamburg konzentriert
sich auf den Marschboden der Elbinsel Vierlande mit ca.
500 ha Gemusefreilandflache und einem bedeutenden
Anbau unter Glas. Die Elbe teilte sich hinter Geesthacht
in mehrere Arme, bevor sie sich am Hamburger Hafen zu
der groBen Trichtermindung wieder vereint. Stdlich des
Hauptstromes, bei der Gemeinde Stelle, grenzt Nieder-
sachsen an dieses Anbaugebiet. Es ist die Vogtei Neu-
land, das Land zwischen dem alten (Achterdeich) und
dem neuen Elbdeich. Das andere groBe Anbaugebiet in
der Tradition der Lieferungen nach Hamburg ist die Ge-
meinde Bardowick.

4.3.1 Das Harburger Anbaugbiet

Im fruchtbaren Marschland an der Elbe stdlich der Insel
Vierlande liegen die Wurzeln des Harburger Anbaugebie-
tes. Das erhohte Ufer unmittelbar in FluBnahe (Upland)
entstand durch standig neue Schlickanspilungen und
wurde so hoher als das alte, teils von Moor Uberwachse-
ne Marschland weiter vom FluB weg (Sietland). Bis zum
Bau eines Dampfkraft-Schopfwerkes vor ca. 125 Jahren
standen auch weite Teile der Vogtei im Frihjahr lange
unter Wasser. Die Hauser und Hofe stehen auf dem er-
hohten FluBufer. Sie wirken wie an den Deich geklebt.
Die letzte groBe Uberschwemmung der Dérfer war zur
Sturmflut 1962, als zwar der neue Hauptdeich an der
Elbe hielt, aber der ca. 4 km weiter vom FluB3 entfernte
alte Deich brach und die Vogtei vom Seevetal her rick-
warts Uberschwemmte. Heute sind die Mindungen der
Seeve und llmenau mit Sperrwerken gesichert.

Auf dem schmalen, erhohten FluBmarschstreifen wurde
raditionell mit viel Handarbeit von Kleinstbetrieben Ge-
muUse angebaut. Das Haupttransportmittel war bis zum

Am neuen Elbdeich in der Vogtei
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Ende des zweiten Weltkrieges der Kahn. So wurde so-
wohl das Gemdse als auch das Heu zu den Hofen ge-
bracht. Der Weitertransport erfolgte durch Boote Uber
den FluB nach Hamburg. Die Gemdusefelder auf dem
Marschstreifen wurden meist mit dem Spaten bearbeitet.
Viele Handwerker und Arbeiter besafen auch ein Stlck
Land und bauten zur Eigenversorgung und als kleines
Zubrot Gemduse fir Hamburg an. Eine Flurbereinigung
unterblieb. Niemand héatte gern ein Stick des knappen,
erhohten Landes am Deich gegen ein Stiick tiefer liegen-
des Land getauscht. Die Kleinstbetriebe sind inzwischen
verschwunden (vgl. Grafik 8). Die haufig noch recht
schmalen Felder erinnern an sie. Wenige wurden zu sehr
groBen Anbauern, die ihre Erzeugnisse europaweit ver-
treiben. Mit dem Wachstum muften viele Felder und
Gebaude immer weiter ins Binnenland verlagert werden,
von der Marsch in die Geest.

Die GroBbetriebe haben sich am konsequentesten an den
Markt angepaBt. Wahrend friher die Landwirte ihr Ge-
muUse erzeugten und die sehr gefragte Ware auf den
Méarkten auch abgesetzt werden konnte, kann heute
nicht mehr jede Ware zu jeder Zeit abgesetzt werden. Die
GroBanbauer sind nun den umgekehrten Weg gegangen.
Sie haben die GroBabnehmer gefragt, was sie wann
brauchen und haben dann zielgerichtet diese Ware in
groBen Mengen verlasslich produziert, in der Hoffnung,
daf3 die Geschéafte auch zustande kommen.

4.3.2 Bardowick, traditionsreichster Gemusestandort
des Landes

Das altehrwirde Bardowick, der traditionsreichste Gema-
sebaustandort im Land, produziert noch vorwiegend fiir
die Hamburger Verbraucher. Die Bardowicker nutzten
friher die llmenau und dann die Elbe, um ihre Ware nach
Hamburg zu transportieren. Noch heute kennen die
Hamburger den Begriff ,Zippelhaus”, zumindest als ei-
nen StraBennamen oder als Nobelrestaurant. Das ,Bar-
dowicker Zippelhaus” lag am Dovenfleet, damals ein Sei-
tenarm der Elbe, dem heutigen Zollkanal. Es wurde ca.
1580 erstmalig erwahnt. An der Stelle begann friiher der
Binnenhafen. An der Anlegestelle hatten die Bardowicker
Gemdusebauern das Recht, ein Warenlager fir Gemdise zu
unterhalten, von den Hamburgern wegen des Geruches
das ,Zwiebelhaus” genannt.

Fahrt man von Lineburg aus auf der B 4 nach Bardowick
und folgt dem alten StraBenverlauf zum Dom, so fallen
zwei Dinge besonders auf: Die vielen Hinweisschilder auf
Gemuseverkaufsstellen auf den beengten Hofen im Dorf
und die fur das Dorf véllig Gberdimensionierte alte Kir-
che mit zwei unfertigen Stummeltirmen, der Bardowi-
cker Dom. Beides hangt miteinander zusammen und ist
erwahnenswert.

21



8. Betriebe, Grundflache, Hauptprodukte in Stelle, Winsen, Seevetal
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4.3.2.1 Von Stadtern zu Gemisebauern

Bardowick war um 1150 die vielleicht bedeutendste Stadt
Norddeutschlands. Die Stadter nutzten einen Streit ihres
Landesherren, Heinrich des Lowen, mit dem Kaiser und
sagten sich von dem Welfen und seinen Steuern los. Mit
Hilfe seines Schwiegervaters, des Kdnigs von England,
wieder zu Kraften gekommen, belagerte Heinrich 1160
die befestigte Stadt. Die Bardowicker trotzten und erga-
ben sich nicht. Das Heer stand lange jenseits des Stadt-
grabens, an dessen Ufer das Futter fir den Stadtbullen
immer knapper wurde. Eines Tages graste der Zuchtbulle
unvermittelt jenseits des Grabens. Die Landsknechte woll-
ten die leichte Beute sofort am SpieB braten, doch Her-
zog Heinrich befahl, ihn zu verschonen und zu beobach-
ten. Am Abend watete der Stier durch den Stadtgraben
und verriet so die seichteste Stelle. An der Stelle befahl
Heinrich der Loéwe den Sturmangriff, eroberte die Stadt,
zerstorte alle Hauser bis auf den unvollendeten, grof3en
Dom. Heinrich der Lowe lieB eine kleine Nische Uber dem
Kircheneingang schlagen und eine sitzende Lowenstatue
hineinstellen. Sie streckt noch heute den Kirchenbesu-
chern die Zunge heraus. Die Inschrift am Sockel lautet:
,Leonis vestis” (Der Lowe war hier).

4.3.2.2 Aus wenig Land viel gemacht

Bardowick wurde zum Dorf mit einem Dom. Es erreichte
nie mehr die frihere Bedeutung. Den Einwohnern blie-
ben kleine Garten. Die Mehrzahl der Bevdlkerung war
abhangig beschaftigt. Das Land umher gehorte GroB-
bauern. Doch die Bardowicker besannen sich auf ihre
frihere Geschaftstlichtigkeit und nutzen was sie noch
hatten, ihre Garten. Durch den Gartenbau schufen sie
sich neuen Wohlstand und konnten so das tberdimensi-
onierte Gotteshaus unterhalten und schon schmucken.
Die Tradition des GemUseanbaues, der Samenzucht und
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Der Léwe war hier

des Samenhandels ist seit 450 Jahren belegt. Die Kleinst-
bauern trugen ihre Sémereien in einem Umkreis von
mehr als 100 km zu den Bauern, steckten ihre Verkaufs-
gebiete untereinander ab und gelangten so wahrend
Generationen zu Wohlstand.

4.3.2.3 Tradition der Samenzucht beendet

1896 ging Bardowick in die deutsche Rechtsgeschichte
ein. Einer Anderung der Reichsgewerbeordnung sollte
der Hausierhandel ganzlich zum Opfer fallen. Nach ener-
gischen Protesten wurttembergischer und bardowicker
Handler und ihrer Reichstagsabgeordneten, hier Freiherr
von Wangenheim, wurde fir Samenhandler eine Aus-
nahme eingeflihrt. Bis zum ersten Weltkrieg wurden die
Samereien weiter hauptsachlich zu FuBB mit Kiepen auf
dem Ricken ,verstellt”. Spater per Bahn, Post oder Lie-
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ferwagen. Bei einer Einwohnerschaft von 1 000 bis 2 000
Menschen gab es 100 Samenzichter und -handler. Der
Konkurrenz der groBen Zuchtfirmen und den Auflagen
des Saatgutverkehrgesetzes (1953) konnten die kleinen
Samenzlchter nicht standhalten. Das Gesetz schrieb
groBe Feldabstdnde bei fremdbefruchtenden Arten vor,
die in der kleinteiligen Bardowicker Flur nicht einzuhalten
waren. Keiner schaffte den Sprung in den heutigen Saat-
gutmarkt mit z.T. internationalen Konzernen. Der Gem-
seanbau aber hat sich bis heute gehalten.

4.3.2.4 Bardowicker Gemiise heute

Der Strukturwandel ist in dieser Gemeinde mit 450-
jahriger Gemusebautradition sehr stark. Der Anbau ist
noch vorwiegend an den Absatzmdglichkeiten in Ham-
burg orientiert. Verkauft wird noch viel auf eigenen
Standen auf dem GroBmarkt oder Uber die Zulieferung
an GroBhandler und GroBverbraucher. Die Produktion fir
die groBen Handelsketten, sei es direkt oder als Zulieferer
an Handler und Erzeuger, die diese Ketten beliefern kén-
nen, entwickelt sich.

4.3.2.5 Bardowick als Beispiel

In Bardowick werden einige Hauptprobleme des heimi-
schen Gemuseanbaues sehr deutlich, darum lassen sie
sich an diesem Beispiel am eindringlichsten schildern.
Trotz des hervorragenden Rufes der Ware, des Ansehens
des Anbaugebietes, langer Handelsbeziehungen, fester
Kundenkreise mit Vertrauen in die Partnerschaften, ho-
hem Anbauerwissen und -erfahrung, gegenseitiger Anre-
gung und gegenseitigen Wettbewerbs der dicht beiein-

ander liegenden Anbauer sind die Rahmenbedingungen
auch der Bardowicker Gemdisebauern nicht einfach:

1. Der Bedeutungsverlust der GemusegroBmarkte und
damit die Moglichkeit, auch mit kleineren Partien an
den Markt zu kommen, trifft die durchschnittlich
mittleren und kleinen Betriebe besonders. Mit eige-
nen Standen auf dem GroBmarkt prasent zu sein,
verursacht einen sehr hohen Aufwand und kostet ex-
trem viel Zeit. Ohne kostenglinstige und redege-
wandte Familienangehérige kaum zu machen. Fir
immer weniger Betriebe ein lohnender Platz. Durch
ihre Nachbarschaft machen sich die Erzeuger auch im
Direktverkauf gegenseitig Konkurrenz.

2. Der KonzentrationsprozeB der Handelsketten mit
zentralem Einkauf lockert personliche Geschaftsver-
bindungen. Die Einkdufer der Ketten sind keine Ge-
muUsefachleute mehr, sondern kiihle Angestellte mit
ihrerseits Erfolgsdruck. Eine Chance weniger fir
Kleinerzeuger.

3. Vor 30 bis 40 Jahren sahen die Gemuseanbauer an
lImenau und Elbe nicht ein, dass eine Verkoppelung
der Felder nitzlich und bei steigender Mechanisie-
rung eines Tages notwendig sein kdnnte. Damals
kam man im GemuUsebau auch mit kleinen Feldern
noch gut zurecht. Nun wirtschaften die Erben, wie
ein bardowicker Gemdiseanbauer es ausdrlckte, ,in
einem strukturschwachen Gebiet”. Die Eigentums-
verhaltnisse sind zersplittert. Ein GroBteil der Besitzer
sind inzwischen keine Landwirte mehr und haben
kein Interesse, in eine Flurbereinigung zu investieren.
Die unmittelbare Nahe zur Bezirkshauptstadt Line-
burg 146t viele Grundeigentimer auf lukrative Grund-

9. Betriebe, Grundflache, Hauptprodukte in der Samtgemeinde Bardowick
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stlicksverwertungen und Tauschgeschafte hoffen. Die
Bereitschaft zu Flachenabziigen oder Flachentau-
schen ist gering.

Der Vorortcharakter von Bardowick bringt mit den
vielen Neusiedlern einen abnehmenden EinfluB der
Landwirte in den Gemeindegremien und damit we-
niger Verstandnis fur die Notwendigkeiten einer
landwirtschaftlichen oder gartnerischen Produktion.
Es kommt zu Konflikten. Landwirte fihlen sich von
Natur- und Tierschitzern bevormundet. Hier erweist
sich die nicht erfolgte Flurbereinigung wieder als
groBer Nachteil, denn die vielen Feldraine fihren
nicht nur zu groBen Randverlusten, sie geraten mit
ihrem Bewuchs und ihrer Tierwelt zunehmend in die
Aufmerksamkeit der Neusiedler. Dies wird immer
mehr dazu fuhren, daB, wie schon in etlichen Feld-
marken zu sehen ist, diese Felder nicht mehr bestellt
werden. Das ist auch ein Verlust an Artenvielfalt ge-
geniber der kleinteiligen Feldmark. Bei der Wasser-
regulierung der Felder, dem Hochwasserschutz an
der llmenau, dem Fahrwegebau, der Felderzusam-
menlegung, dem Betreten der Felder oder dem Aus-
fihren von Hunden in der mit Gemise bestellten
Feldmark fehlt bei vielen NeubUrgern jedes Verstand-
nis fur die Gemisebauern.

Fails T

Ernte in Bardowick

24

In der langen Anbautradition kam es insbesondere
bei Speisemdhren zu einer ,, GemusemUdigkeit” der
Bbdden. Von hohen Ertrdgen hdngt aber heute der
wirtschaftliche Erfolg ab. Ein auflockernder Getreide-
anbau in der Fruchtfolge ist auf den kleinen Feldchen
schon lange unwirtschaftlich. Es muB weiter entfernt
zugepachtet werden. Das Hauptprodukt der Bardo-
wicker Gemusebauern sind beste Speisem&hren (vgl.
Grafik 9). Die feinen Qualitaten lassen sich mit langer
Erfahrung auf den leichten Bdden erreichen und

schonend ernten. Die hellen und dunklen Sandbdden
erwarmen sich schneller, sind leichter bearbeitbar
und haben deshalb einen Vorteil im Frihjahr. Leider
sind aber die Speisemd&hren auf humosen Boden und
Sandboden weniger lagerfahig als die auf schweren
Boden gezogenen. Die Konkurrenz der ,,Marschbo-
denmohren” hat zugenommen. Sie werden mit be-
trachtlichem Lehmanhang eingelagert, was wie eine
Kurpackung fir die ,Wurzeln” wirkt. Um hier bei
Lagerware im Geschéaft zu bleiben, muB3 zur Aufbe-
reitung auch dort produziert oder zugekauft werden.

6. Die in Konkurrenz zueinander stehenden, traditions-
bewuBten Betriebe sind schwer unter einen Hut zu
bekommen, z.B. fir gemeinschaftliche Aufbereitungs-
anlagen, Maschinen, gemeinsame Verkaufer.

7. Die kleinen Hofe mitten im schénen Dorf bieten kei-
nen Platz fir groBe Anlagen und LKWs, der Grund ist
zu teuer und die Nachbarschaft mit Neusiedlern oft
problematisch. Ein FrischgemUseerzeuger mul3 sich
nach den Bedurfnissen des Frischmarktes richten,
und damit sind gelegentlich Betriebszeiten fast rund
um die Uhr und an 7 Tagen in der Woche nétig. Der
Zwang zur Aussiedlung, zumindest mit Wirtschafts-
gebauden, wird weiter zunehmen. Trotz besten Ru-
fes von Ware und Standort wird es vermutlich zu ei-
nem weiteren Verdrangungswettbewerb kommen.

4.4 Vechta-Langforden

Nicht nur in der gesamten Viehhaltung, der Kartoffelver-
arbeitung, der Milchwirtschaft, der Zierpflanzenprodukti-
on, den Baumschulen und bei den Gewachshauskulturen
hat die landwirtschaftliche Paraderegion Weser-Ems ge-
waltige Leistungen erzielt. Auf der von Sand- und Moor-
boden umgebenen, fruchtbaren kleinen LoBinsel von
Goldenstedt bis Cloppenburg finden sich immer mehr
Gemdsefldchen und Flachen mit Beerenobst. Das rundet
das Bild von einem der innovativsten landwirtschaftlichen
Gebiete Deutschlands ab. Im Umkreis der Versuchs- und
Lehrstation der Landwirtschaftskammer \Weser-Ems in
Langforden hat sich seit ca. 1980 ein bedeutendes Ge-
muUseanbaugebiet entwickelt. Urspriinglich ein Kernobst-
anbaugebiet, hat man sich in den 60er Jahren, nach dem
Preisverfall bei Apfeln wegen der EWG-Griindung, nach
Alternativen fUr die Obstbauern umgesehen. Mit dem
Beerenobst hatte man dann im Schnitt der Jahre Erfolg.
Fast unbemerkt von der Statistik und der Offentlichkeit
hat sich hier ein sehr groBes Beerenobstanbaugebiet
entwickelt. Es gibt viele landwirtschaftliche Betriebe mit
einem weiteren Standbein im Obstanbau und/oder im
Gemdisebau. Mit viel Geschick wurde auch im weiteren
Umkreis diese Marktnische besetzt. So werden inzwi-
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schen um Leese, Kreis Nienburg, rund 300 ha schwarze
Johannisbeeren fir verschiedene Safthersteller angebaut.
Beerenobstplantagen (Johannisbeeren, Himbeeren, Brom-
beeren, Heidelbeeren, Holunderbeeren) werden, mit Aus-
nahme von Erdbeeren, noch nicht von der Statistik erfalt
und gehen so fur die Berechnung der Bruttowertschop-
fung (,Bruttosozialprodukt”) im Land verloren. Beeren-
plantagen sind inzwischen schon viel umsatztrachtiger
und umfangreicher als manche klassischen Obst- und
Gemdusearten.

Der Gemiseanbau um Langférden kam im gréBeren Stil
vor ca. 20 Jahren hinzu. Es sind hier vor allem landwirt-
schaftliche Betriebe mit Gemuse, Baum- oder Beerenobst
als Einkommensalternative (vgl. Grafik 10). Die relativ
wenigen Erzeuger lassen sich noch gut Uber ihre Erzeu-
gerorganisation unter einen Hut bringen. Einige Betriebe
haben sich voll auf GemUse spezialisiert und bringen in
letzter Zeit den hauptsachlichen Flachenzuwachs.

10. Betriebe, Fldchen in Vechta, Cloppenburg,
Cappeln und Visbeck
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Saftmohren in Leese

Obwohl nicht groBstadtnah, ist die Lage Langférdens in
den Zeiten der Kuhltransporter gar nicht so schlecht. Die
Verbraucher und Zentrallager in Bremen, Delmenhorst,
Oldenburg, Wilhelmshaven und Emden sind auf Auto-
bahnen schnell zu beliefern. Auch fir den bundesweiten
Vertrieb der Spezialitdten ist die BAB 1 ein gUnstiger
Transportweg in die stdlicheren Bevélkerungszentren.
Die Beerenspezialitaten werden noch hauptsachlich tber
die GroBmarkte und GroBhandler vertrieben. Die Direkt-
lieferungen an die Ketten machen hier erst rund 30% der
Mengen aus, bei anderem GemUse aber auch schon rund
60%. Der Beerenobstanbau hat Zukunft, denn immer
mehr Haushalte kénnen und wollen sich die frischen oder
gefrosteten Leckereien génnen.

5. Der Spargel ist die wichtigste Gemduseart in Nie-
dersachsen

Der Spargel und der Eissalat (2001: 2 574 ha) sind die
bedeutendsten Gemusearten im Land (vgl. Grafik 11).
Der Eissalat ist ein Produkt der GroBanbauer und umge-
kehrt. Der knackige Salat konnte mit einer klaren Ver-
marktungsstrategie hauptsachlich Uber die groBen Ketten
an den Verbraucher gebracht werden. Ganz anders beim
Spargel. Bei keiner anderen Gemduseart dirfte der Anteil
der von den Erzeugern selbst frisch vermarkteten Men-
gen noch so grof3 sein. Noch, denn ein betrachtlicher Teil
der Ausweitung des Anbaues in den letzten Jahren war
nur mdglich, weil groBe Anbauer hier eine konsequent
gute Belieferung von GroBBabnehmern mit vielen Werbe-
aktivitaten aufgebaut haben. Der Spargelgurtel zieht sich
auf den leichten Sandbtdden vom Emsland bis zur Elbe
hin.

Im Jahr 2000 standen im Land auf 3 840 ha Ackerland
Spargel, davon waren 944 ha noch nicht im Ertrag ste-
hende Neuanpflanzungen. Damit war rund 1/3 der ge-
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samten Gemdisefreilandflache mit Spargel genutzt. Auch
im Spargelanbau erlangen groéBere Betriebe immer mehr
Bedeutung. Wahrend 1992 noch 2 535 Betriebe auf
2 910 Hektar Spargel anbauten (1,15 ha pro Betrieb),
waren es 2000 nur noch 947 Betriebe, die auf 3 840 ha
Spargel (4,05 ha pro Betrieb) anbauten. Der Einsatz von
Lohnarbeitskraften, Spezialmaschinen und Absatzaktivita-
ten wird erst bei groBeren Flachen, hohem Spezialwissen
und Ertrdgen von Uber 50 dt/ha langfristig ratsam. Die
Bedeutung der Kleinanbauer, die mit sehr viel Handarbeit
produzieren, ist noch groB, doch stark im Abnehmen
begriffen. Mit dem Generationenwechsel wird oft das
kleine Stlick Spargel aufgegeben.

11. Die zwei umfangreichsten Gemusearten im Land
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(ohne Spargelneuanpflanzungen)

Spargelpflanzungen sind Dauerkulturen. Erst im dritten
Jahr nach der Pflanzung ist eine erste, kurze Nutzung
(3 bis 4 Wochen) mit geringen Ertrdgen mdglich. Im vier-
ten bis zehnten Jahr nach der Pflanzung werden Ertréage
zwischen 20 bis 80 dt/ha je nach Witterung, Standort
und Anbauer, erzielt. Nach 10 bis 11 Jahren sinken die
Stechergebnisse so stark, daB oft eine weitere Nutzung
nicht mehr sinnvoll ist. Bei nachhaltiger Produktion pflu-
gen die Betriebe jedes Jahr ca. 10% ihrer Spargelflachen
um und mussen dementsprechend jedes Jahr mindestens
10% ihrer Flachen neu anpflanzen.

2. Spargelanbauer mit weniger als 1 Hektar Spargelflache

Spargel - Kleinanbauer | 1992 | 1996 | 2000

1801
601 ha

1231
415 ha

305*
141 ha

Anzahl der Betriebe mit < 1 ha
Spargelflache dieser Betriebe insg.

* Ruckgang in 2000 z.T. auch systematisch bedingt, da die kleinsten Betriebe
nicht mehr erfaBt wurden.

Frihestens Anfang April kénnen in warmsten Frihjahren
erste, geringe Mengen einheimischer Ware auf dem
Markt angeboten werden. ErfahrungsgemafB regt ein
mildes Frihjahr auch den Konsum von frischem Spargel
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3. Spargelanbauer mit mehr als 30 Hektar Spargelflache

Spargel - GroBanbauer | 1992 | 1996 | 2000

Anzahl der Betriebe mit > 30 ha 3 9 7
Spargelflache dieser Betriebe insg. 187 ha 758 ha 917 ha

an. Saisonauftakt ist in der Regel Mitte bis Ende April.
Das Ende der Saison ist traditionell am 24. Juni. Die
Pflanze muB im Juni noch eine genligende Anzahl von
Stangen fUr die Laubentwicklung schieben koénnen.
Wenn zu lange gestochen wird, kann die dann stark
geschwachte Pflanze wenig Kraut bilden, mit dem sie
wahrend des Sommers genligend Reservestoffe produ-
ziert und in den Wurzeln fur das nachste Frihjahr spei-
chert. Nur Anlagen, welche im letzten Jahr der Nutzung
stehen, werden langer genutzt (,totgestochen”) und
dann umgepfligt. Erstaunlicherweise konnte der Spar-
gelkonsum in den letzten Jahren immer noch gesteigert
werden. Der Spargel ist kein Luxusgut mehr. Auch Durch-
schnittsverdiener kénnen sich heute mehrere Spargelge-
richte pro Saison génnen. Die Qualitat des Spargels hangt
von der Frische ab, so daB einheimische Erzeugnisse ei-
nen groBen Vorteil behalten werden.

6. Anbau und Ernte 2000 und 2001

Die amtliche Statistik ist vom Gesetzgeber beauftragt,
jéhrlich in den Monaten Juni, Juli, September und Okto-
ber Angaben Uber die voraussichtlichen oder geernteten
GemuUsemengen zu machen. Die Flachen stammen aus
der Gemuseanbauerhebung, bei der im Jahr 2000 alle
Gemdseerzeuger ihre Flachen angeben muBten, 2001
nur eine Stichprobe von Betrieben. Zu den Ertragen wur-
den die Anbauer nur dann um Angaben gebeten, wenn
sie , Ernteberichterstatter” waren. Zu Zeiten, als noch
viele landwirtschaftliche Betriebe ein Standbein in der
Gemdiseerzeugung hatten, gentgten flr die Ertrags-
schatzungen wenige Berichterstatter in den Gemeinden
mit Gemdiseanbau. Das sparte Kosten und gentgte fur
die Ermittlung der GréBenordnungen. Bei der heutigen,
hohen Spezialisierung der Gemusebaubetriebe ist dies
ohne direkte Befragung der Erzeuger nicht mehr sinnvoll
maoglich. Ein Berichterstatter kann nicht mehr Gber alle
GemUsearten Aussagen machen. Wegen der vielen klei-
nen Betriebe sind fir die Landwirtschaft diese Produkti-
onsangaben, im Unterschied zu den anderen Wirtschafts-
zweigen, freiwillig. Die Auswertungen flieBen u. a. in die
Berechnung der Produktionsleistung der Landwirtschaft
im Rahmen der Wirtschaftsstatistiken ein. Solche Wirt-
schaftsdaten geben Auskunft Uber die Struktur der ge-
samten Wirtschaft, z.B. Uber den Anteil der Landwirt-
schaft an der Wirtschaftsleistung eines Landes. Die noch
verbliebenen Gemdiseerzeuger wurden dieses Jahr erst-
mals direkt angeschrieben und um ihre Mithilfe bei den
Ertragsschatzungen gebeten.
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4. Anbau und Ernte der Gemusearten mit mehr als 50 Hektar Anbauflache

Anbauflache Hektarertrag Erntemenge
Fruchtart 2001 2000 2001 | 2000 2001 [ 2000
ha dt/ha dt

Spargel im Ertrag stehend 3286 2 896 45,5 35,4 149 475 102 590
Eissalat 2574 2202 214,3 215,5 551760 474 450
Mohren/Kar. zusammen 1498 1643 508,1 422,8 761 320 694 649
Speisezwiebeln 1074 1040 482,3 499,2 517 954 519 157
Blumenkohl zus. 497 442 206,0 220,4 102 430 97 339
Kohlrabi zus. 428 398 242,2 247,2 103 776 98 512
Porree (Lauch) 307 271 304,9 294,2 93 537 79 690
Griine Bohnen zus. 240 282 95,3 102,3 22 889 28 854
WeiBkohl zusammen 232 267 603,9 605,7 140 059 161932
Grunkohl 219 252 189,3 178,2 41 444 44912
Knollensellerie 154 175 338,8 294,7 52 138 51670
Chinakohl 121 115 309,8 372,5 37 602 42 920
Frischerbsen 115 63 49,4 30,3 5700 1897
Kopfsalat zusammen 101 155 176,9 171,9 17 934 26617
Rote Riiben 98 106 381,2 370,3 37 347 39 115
Wirsing zusammen 93 99 327,2 332,3 30 359 32 740
Gurken zusammen 87 85 223,8 178,2 19 392 15142
Rotkohl zusammen 78 88 415,7 443,6 32422 39 165
Rettich 74 50 259,0 261,6 19 267 13016
Spinat zusammen 58 77 101,4 102,7 5 896 7 953
Brokkoli 505 363 (noch keine Ernteermittlung)

Schnittlauch 160 167 X X X X
Petersilie 140 129 X X X
Sonstige Arten 567 570 X X X X
Gemuseanbauflache

auf dem Freiland insgesamt* 12709 11935 X X X X
Erdbeeren 1562 1387 117,8 98,0 184011 135 839

* ohne Spargelneuanpflanzungen

In der Tabelle 4 sind fir die wichtigsten Gemusearten in
Niedersachsen die Flachen, Hektarertrage und Erntemen-
gen aufgefihrt. Der Spargelertrag 2001 in der Tabelle ist
nicht mit dem Ertrag 2000 vergleichbar. Es kam zu einem
erhebungsbedingten Anstieg im Ertrag, da mehr gréBere
Erzeuger in die Ertragsumfrage einbezogen wurden. Die
Strukturentwicklung im Spargelanbau wurde verspatet
auf die Ernteerhebungen Ubertragen. Bisher waren die
groBen Spargelanbauer mit ihren weit verstreuten Fel-
dern als Melder zu gering vertreten. Ohne die Verande-
rung des Berichtskreises wirde der Spargelertrag 2001
knapp unter den auch schon sehr guten Ertrdgen des
Jahres 2000 liegen. Auch bei anderen Gemusearten sind
Anpassungen Uberféllig. So wird in den Zeiten, wo nur
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noch Qualitat verkauft werden kann, die Erntemenge bei
vielen Gemusearten nur noch in Stlick pro Hektar gemes-
sen. Die Frage nach einem Gewichtsertrag ist bei den
Gemdsearten, die nach Stlck verkauft werden, unsinnig
geworden, was einige Anbauer deutlich zum Ausdruck
brachten. Fir statistische Zwecke (Mengenbilanzen, Aus-
fuhr-Einfuhr) werden sie fur Vergleichszwecke noch be-
notigt. Die Erfahrungen aus der Ernteermittlung 2001
werden in die Gestaltung der Fragekarten 2002 einflie-
Ben. Die Erntemelder werden Uber jedes aus ihren Anga-
ben errechnete Landesergebnis informiert, so daB es zu
keiner ,InformationseinbahnstraBe” mehr kommt und so
eventuell auch die Bereitschaft steigt, die ungeliebten
Meldungen auszuftllen.

Zusammenfassung:

Der Artikel enthélt das endglltige Ergebnis der Gemise-
ernte 2001 in Niedersachsen. Verbunden mit einem Uber-
blick Gber den Gemdiseanbau im Land und die regionalen
Anbauschwerpunkte wird die bisherige Entwicklung der
Betriebs-, Anbau- und Absatzstrukturen aufgezeigt. Die
Bedingungen und Ursachen der Betriebs- und Anbau-
entwicklung werden beschrieben.
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